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İŞ PLANI DOSYASI

                                           İŞ FİKRİ:
               YUMURTA TİCARETİ

      GİRİŞİMCİNİN ADI SOYADI::
                                           AHMET KOCA
TARİH:

                                                          2/12/2006

1 . İŞ PLANI ÖZETİ

1.1 Girişimci

	EMİR GIDA 

	AHMET KOCA

	917 Sokak No:25 Şirinyer-İzmir

	0 543 427 25 35

	ahmetkoca35@hotmail.com

	


1.2 İş Fikrinin Kısa Tarifi

	 İzmir’in Buca ve Konak ilçesinde nüfusun kalabalık oldugu mahallelerdeki semt pazarlarında yumurta satış tezgahı açılacak

	Tezgahların açılacagı pazarlarda rekabet ortamının fazla olmamasına dikkat edilecek

	               Ürünün müşteri menuniyetini saglamak ve saglıgını korumak       amacıyla devamlı taze olmasına dikkat edilecek

	             Ürün alınırken kar oranını yüksek tutmak ve rekabet ortamında             ayakta durabilmek için uygun fiyatta olmasına ve mümkünse                                                                                                                                                      ilk elden alınmasına özen gösterilecek                     

	


1.3 Genel Olarak İş Kurma Süreci Planı

	Nüfusun yogun oldugu bölgelerdeki semt pazarlarından satış yeri temin edilecek

	Tezgahlarda ürünü halka sunmak için gereken ekipmanlar saglanacak

	Ürünün teminini sağlamak için taşıma yapılacak araç ve yetkili kullanıcı bulunacak


2 . GİRİŞİMCİ

2.1 Girişimcinin Kişisel Özellikleri

2.1.1 Kişisel Bilgiler 

	Adı Soyadı
	Ahmet Koca

	Adresi


	917 sokak No 25 Şirinyer-İzmir

	Telefon 
	0 543 427 25 35
	Doğum Yeri
	İzmir

	Medeni Durumu
	Bekar
	Doğum Tarihi
	03/05/1982


2.1.2 Eğitim Durumu

	Son Mezun Olduğunuz Eğitim Kurumu:
	Buca Endüstri Meslek Lisesi 


	Bölümüz:
	Elektronik Bölümü
	Mezuniyet Tarihiniz:
	1998

	Katıldığınız kurs/seminer v.b programlar

	Yıl
	Programın Adı ve Konusu
	Süresi
	Verilen Belge

	1998
	Türk Telekom A.Ş.
	3 ay
	Yok

	2005
	Kocaeli Üniversitesi 
	20 gün
	Yok

	2006
	Teksis Bilgisayar
	20 gün
	Yok

	
	
	
	


	Bildiği Yabancı Dil:
	İngilizce
	 Düzeyi*:
	Orta

	
	
	Düzeyi:
	

	Bilgisayar Kullanma Deneyimi:
	İyi

	

	


* Temel – Orta – İyi 

2.1.3 Çalıştığı İşler 

Bugüne kadar çalıştığınız işyerlerini sondan başa doğru belirtiniz.

	  Çalışma Döneminiz
	                                      İşyeri Adı
	           Bölümünüz
	                      Göreviniz
	Çalışma Süreniz

	1998
	Türk Telekom
	Servis
	Servis Elemanı
	3 Ay

	1998-2003
	Emir Gıda
	Satış
	Satış Elemanı
	5 Yıl

	2005
	Kocaeli Üniversitesi
	Teknik Servis
	Stajyer
	20 Gün

	2006
	Teksis Bilgisayar
	Teknik Servis
	Stajyer
	20 Gün


2.1.4 Bilgi-Beceri ve Deneyimler

İş fikrinizin başarısı açısından olumlu etkileri olacağına inandığınız diğer bilgi, beceri ve deneyimlerinizi belirtiniz.

	Ailemin Yıllardır bu sektörde çalışmasından dolayı yeterince deneyime sahibim

	Ürünlerin alış ve satış yöntemleri konusunda tecrübe sahibiyim

	5 yıl boyunca satış bölümünde çalıştıgım için halkla ilişkiler konusunda deneyimliyim

	Bu sektörde bir çok tanıdıgımın olması, mal alım ve satımında bana avantaj saglıyor


2.2 Girişimcinin İş Fikrini Seçme Nedenleri

	                     İş fikrimin içinde bulunduğu sektörü tanımam

	Bu sektör dahilinde bir çok tanıdıgımın olması

	Halkla ilişkiler konusunda deneyimli olmam

	Satış konusunda deneyimli olmam


2.3 Girişimcinin Hedefleri

2.3.1 Girişimcinin kısa dönemli hedefleri

İşinizi kurduğunuz ilk yılda ulaşmayı planladığınız hedefleriniz nelerdir?

	Ilk olarak maddi olumsuzlukların yaşanmaması

	Rekabet ortamının çok fazla olmaması

	                     Müsterilerin alışverişlerinin devamlı  olmasını saglamak ve müşterileri başka bir rakip     firmaya gitmemesini saglamak

	Maddi kazançlarımın istenilen oranlara gelmesini saglamak

	Çalışacagımız ortamdaki insanlarla uyum sorunu yaşamamak


2.3.2 Girişimcinin orta dönemli hedefleri

İşinizde ilk beş yıl içinde ulaşmak istediğiniz hedefler nelerdir?

	İlk yılın sonunda ulaşılan müşteri grubunu, üçüncü yıl sonunda iki katına çıkartmak

	                     Yapılan kar ile sermaye miktarını arttırmak

	Sermaye artımı ile satış yapılacak yerlerin miktarını arttırmak


2.3.3 Girişimcinin uzun dönemli hedefleri

İşletmenizin beşinci yılından sonra ulaşması gereken hedefleri neler olarak görüyorsunuz?

	Orta dönemdeki hedeflerin devamını saglamak

	                     Araç ve ekipmanların yenilenmesi

	Kazançları gayrimenkul şeklinde yatırıma döndürmek


3  . KURULACAK İŞİN TEMEL NİTELİKLERİ ve KURULUŞ DÖNEMİ PLANI NEDİR?

3.1 İşin sahip olacağı yasal statü

3.1.1 Girişimci işi hangi işletme türüne göre kuracaktır? Nedenleri nelerdir?

	İşletme Limited Şirket tipinde kurulacaktır

	Bunun sebebi yasal olarak şirketlere, devlet ve özel sektör tarafından sunulan olanaklardan yararlanmaktır

	Limited şirket türünün seçilme nedeni ise, kuruluşu daha kolay ve işin türüne daha uygun olması ve yasal sorumluluklarının daha az olmasıdır.


3.2 İşin kuruluşunda ortaklık yapısı ve özellikleri

3.2.1 Kurulacak işletmenin ortakları kimlerdir ve ortaklık pay dağılımı nedir?

	Kurucu Ortaklar
	Ortaklık Payları

	Ahmet Koca
	%70

	Zafer Koca
	%30


3.2.2 Ortakların işletmeye katkıları neler olacaktır ve işletmede alacakları görevler nelerdir?

	Kurucu ortak olarak ben, işletmenin başında fiilen bulunup çalışacağım.

	Diger kurucu kardeşimdir.Malın temini ve taşınmasını saglayacaktır.


İşin kurulması için alınması gerekli izinler, ruhsatlar ve diğer resmi dökümanlar

	İzin / Ruhsat / Kayıt
	İlgili Kurum
	Yaklaşık Süre

	İş Yeri Açma Ruhsatı
	Belediye Başkanlığı
	2 gün

	Ticari Faaliyet İzni
	Ticaret Odası
	2 gün

	Şirket Sözleşmesi
	Noter
	1 gün

	Vergi Kayıt İşlemleri
	Vergi Dairesi
	2 gün

	Şirket Kuruluş İzni
	Sanayi ve Ticaret Bakanlığı
	2 gün


4  . İŞ FİKRİNİN PİYASA VE TALEP ÖZELLİKLERİ ARAŞTIRMASI SONUÇLARI 

4.1 İş fikrinin içinde bulunduğu sektör/altsektörler hangileridir ve özellikleri nelerdir?

	İş fikri, her kesim tarafından günlük olarak tüketilen yumurta satışıdır.

	Yumurta ambalajlarının ikinci el piyasasında satış yapmak

	Tavuk yumurtası yanında bıldırcın,kolestrolsüz gibi yumurta çeşitlerinin satışı


4.2 Kurulacak işletmenin ilişki içinde bulunacağı müşteri, girdi ve işgücü piyasaları ve temel özellikleri nelerdir?

	Bu sektörde üretilen mal ve hizmetler fiyat ve kalite bakımından bir birinden çok farklı olmadığından dolayı, tercih sebebi karşılıklı güven ve iyi ilişkiler olacaktır

	Her hangi bir üretim faaliyetinde bulunulmayacağından dolayı, şirketin temel girdisi, müşteriye satılan üründür 

	Haftalık ihale ile fiyatlar belirlenir ve bu ihale sonucundaki degişimler fiyata yansıtılıır


4.3 Ürün ya da hizmetin sunum bölgesi ve bölge içinde müşteri kitlesi kimlerdir ve bu kitlenin talep özellikleri nelerdir? 

	Ürün ya da hizmetin sunum bölgesi İzmir’in Konak ve Buca ilçesindeki semt pazarlarından ihtiyaçlarını gideren halkdır.

	Bu kitledeki insanlar daha ucuza ürün almak istemektedir.Bunun içinde rekabetin büyük oranda bulundugu semt pazarlarından alışveriş yapmaktadırlar.

	Fiyat faktörü fazla önemli olmayan insanlar ise tazelik yönünden malların devemlı taze olmasından dolayı semt pazarlarını tercih etmektedirler


4.4 Girişimcinin hedeflediği sunum bölgesinde rakipler kimlerdir, özellikleri nelerdir?


	Sunum bölgesindeki rakipler pazarlardaki diger yumurta satıcıları,marketler mandralar ve bakkal dükkanlarıdır.

	Rakiplerimizden market ve bakkallar gerek fiyat gerekse tazelik bakımından halk tarafından tercih edilmemektedir.

	Diger esnaflardan farkımız ise devamlı taze ürün sunmak ve fiyat farkı olusturmamızdır


4.5 Ürünlerin ya da hizmetlerin müşterilere tanıtımında temel alınacak faktörler nelerdir?

	İşletme, iş hayatına etkili bir giriş yapacak, reklâm ve tanıtım faaliyetleri ile müşterilerin dikkatini çekecektir.Pankartlar, indirimler ve benzeri tanıtım yollarına basvurulacak

	Kaliteli hizmet ve müşteri memnuniyetini gerçekleştirerek, müşterinin gözünde fark yaratacaktır.


5 . İŞLETMENİN UYGULAYACAĞI PAZARLAMA PLANI 

5.1 Satış ve Pazarlama Çalışmalarında Temel Hedefleriniz

5.1.1 Pazarda ilk yıl ve üçüncü yıl sonunda ulaşmayı hedeflediğiniz pazar ve bölgeyi tarif ediniz

	İlk yıl sonunda satış yapacagımız pazarlarda halkın bizi tanımasını saglamak.

	Pazar yerlerinde diger rakiplerimizin elindeki müsterilere kendimizi tanıtmak.

	İlk yılın sonunda çıkılacak Pazar sayısını % 50 oranında arttırmak ve yeni çalışanlar almak


	Üçüncü yılın sonunda çıktıgımız Pazar yerlerindeki halkın büyük bir kısmına satış yapmak

	Rakiplerimizin müşterilerinin bizi tanımasını ve onlara satış yapmak

	Üç yıl içinde satış yapılacak Pazar sayısını %100 oranında arttırmak


5.1.2 Ulaşmak istediğiniz müşteri grupları kimlerdir?

	Yumurta bütün herkesin kullandıgı temel gıda oldugu için bütün halk müşteri grubumuz içindedir

	Alışverişi genellikle kadınlar yaptıgı için kadınlar daha öncelikli sıradadır

	Yaşlı kesim yumurta yemedigi için genç kesim yaslılara göre daha öncelikli gruptadır

	


5.1.3 Müşteri gruplarınızın büyüklüğü ve harcama özellikleri nelerdir? 

	Yumurta,maliyet olarak çok fazla bir meblag tutmadıgı için maddi  olanagı çok düşük olmayan herkes rahatlıkla alabiilir.

	Yumurta temel besin maddesi oldugu için bütün halk tarafından kullanılmaktadır.Bu yüzden müsteri grubumuz bütün Buca ve Konak ilçesinin içindeki halkdır


5.2 Rekabete Yönelik Önlemler

5.2.1 Kurulacak işletmenin rakipleri karşısında güçlü olacağı yönler nelerdir? 

	Market ve bakkallar ürünleri ikinci veya üçüncü elden aldıkları için tazeliki yönünden işletmemize karsı avantajlı degillerdir

	Diger bir rakip olan mandra ve yumurtacılar ise maliyet yönünden rekabet edecek durumda degillerdir.Çünkü satacakları ürünleri kümestan degil de toptancılardan almaktadırlar


5.2.2 Kurulacak işletmenin rakipleri karşısında zayıf olacağı yönler nelerdir? 

	Yeni olarak piyasaya atıldıgımız için tanıtım yönünden bizden öndedirler.

	Rakiplerimizin stok yapıldıgı zamanlarda maliyet olarak bizden karlı duruma gececeklerdir.


5.2.3 İşletmenizin kuruluş döneminde piyasada zayıf olduğu yönler için planladığınız önlemler nelerdir?

	                Piyasaya yeni atıldıgımız için tanıtım faaliyetlerine önem verecegiz.Reklam, müsteri memnuniyeti vb. Tanıtım faaliyetleriyle rakiplerimizle aramızdaki farkı azaltacagız

	Yumurtanın stok yapılması sonucu tazeliginde zedelenme olacagından bu konuda hiç bir önlem almaya gerek yok.Tazelikten şikayetçi olan müşteri direkt bizi tanıyacaktır


5.3 İşletmenin Tahmini Satış Planı

5.3.1 Kuracağınız işletmede ilk yıl ulaşmayı planladığınız aylık satış ya da hizmet düzeylerini ürün adeti ya da adam-ay birimiyle gösteren "Ürün/Hizmet  Satışı Planı(aylık)" tablosunu hazırlayınız.

5.3.2 İşletmenizde hedef aldığınız yıllık satış ya da hizmet gerçekleşmelerinin yıl içi dönemlere dağılımı nedir? Aylara göre satış düzeyi değişimini etkileyen faktörler nelerdir?

	Ramazan ayında yumurtanın tok tutmasından dolayı satışlar artacaktır

	Kış aylarında yumurtanın satışı büyük bir oranda artmaktadır

	Kurban bayramı zamanında yumurta satışları düşmektedir.

	Okulların açılma döneminde yumurta satışları artmaktadır

	Yaz aylarında satışlar önemli bir oranda dşmektedir


5.3.3 Öncelikle ikinci ve üçüncü yıllar olmak üzere 10 yıllık işletme dönemi için  satış düzeylerinde beklediğiniz gelişme şeklini açıklayınız.

	Iki yada üç yıllık planlar ele alındığın da tabiki satışların artması ve gelirin de buna paralel olarak yükselmesi beklenecektir.

	                  Bu  beklentilerin  ve artışların her sene daha çok olmak üzere daha da artması beklenecektır.

	10 yıl sonunda ise oturmuş bir müşteri toplulugu ve yeni Pazar bölgelerinin olması.

	İzmirin başka ilçelerine yayılmak

	Satılacak ürünleri üretecek duruma gelmek


Ürün/Hizmet Satışı Planı (Aylık)

	
	Aylar (adet ya da adam-saat olarak)

	Ürün/Hizmet
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Yumurta
	10000
	12000
	9000
	9000
	9000
	8500
	7000
	7000
	8000
	9000
	9500
	10000

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


5.4 Ürün ya da Hizmetlerinizin Satış Bedelleri

5.4.1 Ürünlerinizin ya da hizmetlerinizin toplam birim maliyetlerini, birim ürün/hizmet karşılığında beklediğiniz kazanç oranlarını ve satış fiyatlarını aşağıdaki tabloya kaydediniz.

	                                      Ürün/Hizmet
	Toplam Birim Maliyet
	Hedeflenen Kazanç Oranı
	                        Birim Satış Fiyatı

	Yumurta
	70 kurus
	%40
	100 kurus


5.4.2 Ürün ya da hizmetlerinizin satış fiyatlarını belirlerken politikanız nedir?

	Yumurta sektöründe fiyatlar Başmakçı holding tarafından pazartesi günleri belirlenmektedir.

	Kar oranını ise fiyatı düzgün bir sayıya yuvarlamak için 100 kurus olarak belirledim.

	                    Fiyatlar artsa bile kar payını düşürüp fiyatı sabit tutacagım


5.4.3 Hizmet sektöründe iseniz hizmetlerinizin fiyatlarını ne şekilde belirlemektesiniz?

	İhale fiyatına belli miktarda kar konulup fiyatlar belirlenecektir


5.5 Ürün ve Hizmetlerinizi Hedef Kitleye Ulaştırma Metotları 

5.5.1 İşletmenin pazarlama çalışmaları ve müşteri kitleniz açısından yerleşim yeri hangi özelliklere sahip olmalıdır?

	Her gittigimiz pazarlardaki mekanlar farklı oldugu için genellikle dikka  tcekecek yerlerde tezgahlar 

	açmayı düşünüyorum.

	Köşe mekanlarda açılacak tezgahların cephesi fazla olacagı için daha çok ürün sergilememize 

	imkan tanır


5.5.2 İşletmenizin müşterilere ulaşmak için kullanacağı dağıtım/iletişim  kanalları nelerdir?

	Ürünleri pazarda satacagımız için hedef kitleyle birebir irtibat halindeyiz.

	Promosyon indirim vb türlerle halka hitap edecegiz.

	


5.5.3 Dağıtım ya da kitleye ulaşım kanalında hangi aracılar bulunacak ve görevleri ne olacaktır?

	Halkla direkt irtibat halinde bulunacagımız için satıs elemanları halka ürünü satacaktır.

	İşletmenin başında ve satıs elemanı olarak ben halkla direkt ilgilenecegim


5.5.4 Ürünlerinizin dağıtımında gerekli olan araçlar ve sistemler nelerdir?

	Toptan satışlarda bakkal ve marketlere arabalar ile dagıtım yapılacaktır.

	Halka ise direkt birinci elden satış yapılacaktır


5.6 Ürün ve Hizmetlerinizi Hedef Kitleye Tanıtma Metotları

5.6.1 Reklam ve tanıtım çalışmalarınız ya da müşteriler ile bağlantı kurma yöntemleriniz neler olacaktır?

	Yerel basın ve yerel radyo kanalları tanıtım faaliyetleri için, işletmenin kuruluşu aşamasında 

	kullanılacaktır.

	İşletme ile daha önce iş yapan kişilerin, potansiyel müşterilere firmanın reklamını yapması

	sağlanacaktır.


5.6.2 İlk aşamada tanıtım çalışmalarınızı yönelteceğiniz müşteri kitleleri hangileridir?

	Bütün pazara gelen halk bizim müşteri kitlemizin içindedir


5.6.3 Reklam ve tanıtım çalışmalarına ayıracağınız bütçe nedir?

	İndirimler ve reklamlara ayrılacak para yıllık 1000 ytl olacaktır


5.6.4 Reklam ve tanıtım çalışmalarının ürün ya da hizmetlerinizin satış miktarına ne yönde katkısı olacaktır?

	Yeni açılan bir firma oldugumuz için ilk önce halkın dikkatini çekmemizi saglayacaktır.

	Yapılacak indirimler ve promosyonların halka daha çabuk iletilmesini saglayacaktır.


5.7 İşletmeniz İçin Yapacağınız Pazarlama Çalışmalarının Aktivite Planı

5.7.1 Tüm pazarlama çalışmalarınızı "İşletme Pazarlama Aktivite Planı (aylık)” tablosuna kaydederek, zamanlamasını ve sorumlularını belirleyin.

İşletme Pazarlama Aktivite Planı (Aylık)

	Pazarlama Aktiviteleri


	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Sorumlu
	Bedel

	Tezgah Kirası
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	Ahmet Koca
	15*12=180 ytl

	Benzin Parası
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	Zafer Koca
	60*12=720 ytl


6  .
ÜRÜN VE HİZMET ÜRETİMİNDE KULLANILACAK TEMEL SÜREÇLER VE ÜRETİM PLANI

6.1 Ürün ya da Hizmet Üretimi  İş Akışı ve Üretim Planlaması

6.1.1 Ürün ya da hizmetlerin müşterilere sunulacak düzeye kadar geçirdikleri aşamaları gösterir "Üretim İş Akış Şemanızı" çiziniz?

6.1.2 Üretim iş akışının çeşitli bölümleri için alternatif  metotlar var mıdır? Sizin tercih ettiğiniz metod hangisidir?  Nedenleri nelerdir?

	Firma ticaret alanında faaliyet göstereceğinden, alternatif metodlar uygulanması pek mümkün 

	değildir.

	


6.2 Ürün ya da Hizmet Üretimi  İçin Gerekli Makine ve Ekipmanlar

6.2.1 Üretim iş akışına göre gerekli makine ve ekipmanların türleri nelerdir?

	İş Grupları
	Gerekli Makine-Ekipman

	Taşıma
	Araba

	Tezgah Ekipmanı
	Tezgah,Şemsiye,Para Kasası

	Satış Ekipmanı
	Poşet,Çanta,İp,Boş koli


6.2.2 “Makine-Ekipman Gereksinimi” tablosunu hazırlayınız.

6.2.3 İşletmede kullanılmasına karar verilen makine ve ekipmanın seçimini belirleyen özellikler nelerdir?

	Saglam olmaları

	Ucuz olmaları

	Özellikle poşetlerin kolay açılır olması
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Üretim Planı (Aylık)

	
	Aylar (adet ya da adam-saat olarak)

	Ürün/Hizmet
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Yumurta
	10000
	12000
	9000
	9000
	9000
	8500
	7000
	7000
	8000
	9000
	9500
	10000


Makine-Ekipman Gereksinim Tablosu

	
Makine-Ekipman
	Adeti
	
Marka-Model
	Maliyeti
	
Ödeme Planı

	Araba
	1
	wolksvagen
	30.000 ytl
	Peşin

	Tezgah
	2
	-------
	50 ytl
	Peşin

	Poset
	2 kg
	--------
	3 ytl
	Peşin

	İp
	1kg
	--------
	2 ytl
	Peşin


6.3 Ürün ya da Hizmet Üretimi  İçin Gerekli Hammadde ve Diğer Girdiler

6.3.1 Ürününüzün oluşumu sırasında kullanılan hammadde ve diğer malzemelerin birim ürün içinde miktarları nelerdir?

	Ürün Adı

	Hammadde ve Malzeme Girdi Türleri
	Birim Miktar

	Yumurta
	%100


6.3.2 Hammadde ve diğer girdilerin temin edileceği yer, koşullar, fiyat ve diğer açıklamaları içeren “Hammadde ve Diğer Malzemeler Temin Koşulları” tablosunu hazırlayınız.

6.3.3 Üretim planına göre üretimde kullanılacak aylık girdi ihtiyacı nedir?  "Hammadde ve Diğer Malzemeler Temin Planı (aylık)" tablosunu doldurunuz.

6.4 Ürün ya da Hizmet Üretimi  İçin Gerekli İşgücü

6.4.1 Üretim iş akış şemasına göre üretim aktivitelerini oluşturan iş grupları nelerdir?

	Bir üretim yapılmadığından iş grupları satın alma ve satış ile sınırlı kalmaktadır.   

	Taşıma işi içinde kümeslerdeki çalısanlar kullanılacaktır.


6.4.2 İş gruplarının gerektirdiği işgücü grupları ve nitelikleri nelerdir?

	İş Grupları
	Gerekli İşgücü
	İşgücü Nitelikleri

	Taşıma
	          1
	sürücü belgesi

	Satış
	         2
	Fiziki yeterlilik,ikna yetenegi,halkla ilişkiler


6.4.3 “Üretim İşgücü Planı” tablosunu hazırlayınız.

6.4.4 Brüt işgücü ücretlerini ne şekilde belirlediniz?

	Çalısacak olan diger kişi kardeşim oldugu için kara ortaktır.Kazancın kendisine düşen kısmını 

	Alacaktır.

	Kendimin ve kardeşimin sigorta primleri ödenecektir.

	Bayram ve tatil günlerinde çalısılmayacaktır


6.4.5 İşletmenin üretim akışında ihtiyaç duyduğunuz işgücünü nasıl temin edeceksiniz? 

	Toplam işgücü gereksinimi yalnızca 2 personelle sınırlı olduğundan, temini aşamasında bir 

	problem yaşanmayacaktır.Zaten diger bir çalısan  kardesimdir.


6.5 Ürün ya da Hizmet Üretimi  İçin Seçilen Kuruluş Yeri ve İşyeri Özellikleri

6.5.1 İşletmenin kurulması için seçilen yerin özellikleri ve seçilme nedenleri nelerdir?

	Şehrin en kalabalık ilçelerinin olma özelliği

	Nüfüs olarak halkın büyük çogunlugunun  genç olması

	Mal tasıma ve satısı konusunda zorlukların olmaması


6.5.2 İşyerinde,  ürün ya da hizmetlerin elde edilmesi için kurulması gerekli tesisat/ donanımın özelliklerini aşağıdaki tabloda kısaca belirtiniz.

	Tesisat/Donanım Türü
	Özellikleri

	Elektrik Tesisatı


	Üretim olmayacagı ve semt pazarlarında iş yapılacagı için kapalı bir alan yoktur 

	Su Tesisatı


	Üretim olmayacagı ve semt pazarlarında iş yapılacagı için kapalı bir alan yoktur

	Isınma Tesisatı


	Üretim olmayacagı ve semt pazarlarında iş yapılacagı için kapalı bir alan yoktur

	Aydınlatma Tesisatı


	Üretim olmayacagı ve semt pazarlarında iş yapılacagı için kapalı bir alan yoktur

	Telefon/Fax/Bilgisayar Sistemi


	Üretim olmayacagı ve semt pazarlarında iş yapılacagı için kapalı bir alan yoktur

	Ofis Donanımı


	Üretim olmayacagı ve semt pazarlarında iş yapılacagı için kapalı bir alan yoktur

	
	

	
	


Hammadde Ve Diğer Malzemeler Temin Koşulları Tablosu

	Hammadde/Malzeme
	Satıcı Firma
	Birim
	Satış Bedeli
	Açıklama*

	Yumurta
	Akkoca Kümescilik
	1
	70 kurus
	Peşin alınacaktır,Anında teslim


* Ödeme koşulları, teslimat süresi, teslimat miktarı, nakliye koşulları

Hammadde Ve Diğer Malzemeler Temin Planı (Aylık)

	
	Aylar (adet ya da adam-saat olarak)

	Hammadde/Diğer Girdiler
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Yumurta
	10000
	12000
	9000
	9000
	9000
	8500
	7000
	7000
	8000
	9000
	9500
	10000


Üretim İşgücü  Planı

	İş Grubu
	Görev Türü
	İşgücü Sayısı
	Brüt İşgücü Ücreti

	Taşıma
	Nakliye
	1
	Karın % 30 u 

	Satış
	Satış elemanı
	2
	Karın % 30 u ve % 70 i

	
	
	
	


7 .
ÖRGÜTLENME VE YÖNETİM PLANI

7.1.1 Kurulacak işin, üretim dışındaki temel süreçleri (satınalma ve pazarlama satış) hangi iş gruplarını içermektedir? 

	Satınalma işlemi firmanın talebi kadar ürünün tarafımızdan kümesten alınmasıyla

	olacaktır

	Pazarlama kısmında ise iki kardes ürünü halka pazarlayacagız


7.1.2 Kurulacak işin destek süreçleri (iş yönetimi, kontrol ve idari işler) hangi iş gruplarını içermektedir? Ne şekilde yürütülecektir?

	İşletmenin büyüklüğü ve faaliyet göstereceği iş kolunun özelliklerinden dolayı profesyonel yönetici 

	çalıştırmayı gerektirmez.

	İş yönetimi, kontrol ve idari işler tamamıyla kendi kontrolüm ve kardesimin kontrolü altında 

	olacaktır.


7.1.3 "Üretim Dışı Aktiviteler İşgücü Planını" hazırlayınız.

7.1.4 İşletmenin üretim, üretim dışı temel aktiviteler ve destek aktiviteler ile ilgili tüm iş gruplarını kapsayan örgüt şemasını hazırlayınız.

7.1.5 İşletmede örgüt şemasında yeralan yönetim kadrolarının görevleri, yetkileri ve sorumlulukları nelerdir? Bu aşamada bu görevleri yürütücek kişilerden belirledikleriniz var mı? Var ise işle ilgili kısa özgeçmişlerini yazınız.

Üretim Dışı Aktiviteler İşgücü Planı

	İş Grubu
	Görev Türü
	İşgücü Sayısı
	Açıklama

	Taşıma
	Nakliye
	1
	Kardeşim tarafından yapılacaktır

	Satıs-Pazarlama
	Satış
	2
	Kardeşim  ve kendim tarafından yapılacaktır
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İŞLETME ÖRGÜT ŞEMASI

   ZAFER KOCA (Nakliye ve Satış)

                           AHMET KOCA(Satış)
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ÖZGEÇMİŞ

Adı, Soyadı

:Ahmet Koca


Doğum Tarihi
:03-05-1982
Bildiği Diller

:İngilizce
Eğitim Bilgileri

1995-1998 Buca Endüstri Meslek Lisesi Elektronik Bölümü

2001-2003 Balıkesir Üniversitesi Fizik Bölümü

2003-… Kocaeli Üniversitesi Elektronik Ögretmenligi


Temel Nitelikleri

Çalışkan,azimli,işyerini geliştirme isteği olan,elektronik bilgisi olan işyerinde çeşitli görevlerde çalışacak birisiyim....


İş Deneyimi

	1998
	Türk Telekom
	Servis
	Servis Elemanı
	3 Ay

	1998-2003
	Emir Gıda
	Satış
	Satış Elemanı
	5 Yıl

	2005
	Kocaeli Üniversitesi
	Teknik Servis
	Stajyer
	20 Gün

	2006
	Teksis Bilgisayar
	Teknik Servis
	Stajyer
	20 Gün


Katılınan Seminer, Konferans, vb. Aktiviteler 
Referanslar

8 . İŞLETME FİNANSAL PLANI

8.1 İşletmenin kurulması için gerekli yatırım ve işletme sermayesi ihtiyacı

8.1.1 İşin kurulması için gerekli sabit yatırım ihtiyacını gösteren "Başlangıç Yatırım Sermayesi İhtiyacı Tablosu" hazırlayınız.

8.1.2 İşletmenin mevcut çalışma planlarına uygun olarak sabit ve değişken işletme giderlerini  hesaplayarak, "İşletme Giderleri İhtiyacı Tablosu" hazırlayınız.

8.1.3 "İşletme Sermayesi Tablosuna" gider kalemleri için elde tutulması gereken işletme sermayesi miktarlarını kaydediniz.

8.2 İşletmenin kurulması ve işletmeye alınması için gerekli toplam yatırım ihtiyacı,  potansiyel finansal kaynaklar

8.2.1 İşletmenin sabit yatırım ihtiyacı ile işletme sermayesini toplayarak, toplam yatırım ihtiyacını belirleyiniz.

8.2.2 "İşletme Finansman Yapısı Tablosu" üzerinde toplam finansman ihtiyacını belirtiniz. Kredi, özkaynak ve diğer potansiyel parasal girdilerin miktarlarını ayrı ayrı belirleyerek, tabloya kaydediniz. 

8.3 "İşletmenin kredi ihtiyacı

8.3.1 Başvurulması planlanan kredi türünün, kredi faizi ve ödeme süresine göre faiz ve anapara ödemeleri hesaplanarak, Kredi Geri Ödeme Planını yapınız.

8.4 İşletmenin tahmini nakit akışını ve finansal karlılığını gösteren hesaplamalar 

8.4.1 İşletmenin "Gelir-Gider Tablosu" nu hazırlayınız.

8.4.2 İşletmenin planlanan her türlü nakit girişi ve nakit çıkışını dönemler itibariyle kaydeden ve net sonucu gösteren "Nakit Akımı Hesaplaması Tablosu" nu hazırlayınız. 

8.4.3 "Karlılık Hesabı Tablosu" ile işletmenin dönemsel net kazançları gösteriniz.

8.4.4 İşletme gelirlerinin satış maliyetlerini karşıladığı "Başabaş Noktası" nı hesaplayınız.

8.4.5 İşletmenin yatırım geri dönüş süresini hesaplayınız.

8.4.6 Kendi işinizi kurmak için yaptığınız yatırım harcamaları ile işletme döneminde elde ettiğiniz gelirleri karşılaştıran ve kurulan işin karlılık oranını gösteren  "İç Karlılık Oranı "nı  hesaplanıyınız.

Başlangıç Yatırım Sermayesi İhtiyacı Tablosu

	YATIRIM HARCAMALARI
	TUTAR
	AÇIKLAMA

	1. ARAZİ BEDELİ
	5000 ytl
	Belediyeden ve Sahıslardan yerler Alınacaktır.Peşin alınacaktır

	2. ETÜD VE PROJE GİDERLERİ
	----------------
	----------------

	3. ARAZİ DÜZENLEMESİ 
	----------------
	----------------

	4. BİNA – İNŞAAT GİDERLERİ
	----------------
	----------------

	5. MAKİNE VE TECHİZAT GİDERLERİ (YERLİ)
	----------------
	----------------

	6. MAKİNE VE TECHİZAT GİDERLERİ (İTHAL)
	----------------
	----------------

	7. YARDIMCI İŞLETMELER MAKİNE-EKİPMAN GİDERLERİ
	----------------
	----------------

	8. İTHALAT VE GÜMRÜKLEME GİDERLERİ
	----------------
	----------------

	9. TAŞIMA VE SİGORTA GİDERLERİ
	31000 ytl
	Nakliye işi için araba alınacaktırPeşin

Ve çalışanların sigorta giderleri

	10. MONTAJ GİDERLERİ
	----------------
	----------------

	11. İŞLETMEYE ALMA GİDERLERİ
	----------------
	----------------

	12. LİSANS GİDERLERİ
	----------------
	----------------

	13. GENEL GİDERLER
	1000 ytl
	Benzin,Tezgahların haftalık kirası

	14. BEKLENMEYEN GİDERLER
	1000 ytl
	Arıza vb.

	15. DİĞER GİDERLER
	1000 ytl
	Indirim reklam vb.

	TOPLAM SABİT YATIRIM
	39000 ytl


Yıllık İşletme Giderleri Tablosu

	GİDER KALEMLERİ
	TOPLAM HARCAMA
	% SABİT/ DEĞİŞKEN
	SABİT GİDERLER
	DEĞİŞKEN GİDERLER

	1. HAMMADDE
	7000 ytl
	0/100
	
	7000 ytl

	2. YARDIMCI MADDE VE İŞLETME MALZEMELERİ
	
	0/100
	
	

	3. KİRA
	1000 ytl
	100/0
	1000 ytl
	

	4. ELEKTRİK
	----------------------
	30/70
	
	

	5. SU
	----------------------
	30/70
	
	

	6. YAKIT
	1000 ytl
	30/70
	300 ytl
	700 ytl

	7. İŞÇİLİK-PERSONEL
	----------------------
	100/0
	
	

	8. BAKIM-ONARIM
	----------------------
	70/30
	
	

	9. PATENT-LİSANS
	----------------------
	50/50
	
	

	10. GENEL GİDERLER
	1000 ytl
	75/25
	750 ytl
	250 ytl

	11. PAZARLAMA-SATIŞ GİDERLERİ
	1000 ytl
	80/20
	800 ytl
	200 ytl

	12. AMBALAJ-PAKETLEME GİDERLERİ
	500 ytl
	0/100
	
	500 ytl

	TOPLAM
	11500 ytl
	
	2850 ytl
	8650 ytl


İşletme Sermayesi Tablosu

	İŞLETME SERMAYESİ KALEMLERİ
	YILLIK İŞLETME GİDERLERİ
	SÜRE
	İŞLETME SERMAYESİ İHTİYACI

	1. HAMMADDE STOĞU
	10.000 adet
	1 ay
	7000 ytl

	2. YARDIMCI MADDE STOĞU
	
	
	

	3. İŞLETME MALZEMELERİ STOĞU
	
	
	

	4. YAKIT STOĞU
	
	
	

	5. YARI MAMÜL STOĞU
	
	
	

	6. AMBALAJ MALZEMESİ STOĞU
	100 adet
	1 ay
	200 ytl

	7. MAMÜL MADDE STOĞU
	
	
	

	8. YEDEK PARÇA STOĞU
	
	
	

	9. MÜŞTERİYE BAĞLI MAL DEĞERİ
	
	
	

	10. GENEL GİDERLER NAKİT İHTİYACI
	
	
	

	TOPLAM
	
	
	7200 ytl


Yatırım Dönemi Finansman Yapısı Tablosu

	
	1. YIL
	2. YIL
	TOPLAM
	AÇIKLAMA

	FİNANSMAN İHTİYACI
	
	
	
	

	1. BAŞLANGIÇ YATIRIMI
	39.000 ytl
	---------------------
	39.000 ytl
	Bu yatırımkalıcı yatırım olacagından sabit kalacak

	2. İŞLETME SERMAYESİ
	7000 ytl
	15000 ytl
	22.000 ytl
	

	TOPLAM FİNANSMAN İHTİYACI
	46 000 ytl
	
	
	

	
	
	
	
	

	FİNANSMAN KAYNAKLARI
	
	
	
	

	1. ÖZKAYNAKLAR
	50 000 ytl
	
	
	

	2. BORÇLAR
	-----
	
	
	

	3. KREDİLER
	-----
	
	
	

	TOPLAM FİNANSMAN 
	50 000 ytl
	
	
	


Gelir-Gider Hesabı Tablosu

	
	Yıllar

	Açıklamalar
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	İşletme Gelirleri

Ürün satımından gelen kar


	10000 ytl
	15000ytl
	15000 ytl
	15000 ytl
	17000 ytl
	18000 ytl
	20000 ytl
	20000 ytl
	20000 ytl
	20000 ytl

	İşletme Gelirleri Toplamı
	10000 ytl
	15000ytl
	15000 ytl
	15000 ytl
	17000 ytl
	18000 ytl
	20000 ytl
	20000 ytl
	20000 ytl
	20000 ytl

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	İşletme Giderleri


	5000 ytl
	5500 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl

	İşletme Giderleri Toplamı
	5000 ytl
	5500 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl
	6000 ytl

	Gelir-Gider Farkı
	+5000 ytl
	+9500 ytl
	+9000 ytl
	+9000 ytl
	+11000 ytl
	+12000 ytl
	+14000 ytl
	+14000 ytl
	+11000 ytl
	+14000 ytl


Nakit Akım Tablosu

	
	YILLAR

	NAKİT GİRİŞLERİ
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	A.
YATIRIM KREDİSİ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	B.
ÖZKAYNAK
	50000ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	C.
İŞLETME GELİR-GİDER FARKI
	5000 ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	D.
HURDA DEĞER
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	E.
YILBAŞI ELDEKİ NAKİT
	12000 ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	F.
NAKİT GİRİŞLERİ TOPLAMI (A+B+C+D+E+F)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	NAKIT ÇIKIŞLARI
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Başlangıç Sabit Yatırımı Kalemleri
	39000ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	G.
SABİT YATIRIM TOPLAMI
	11500 ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	H
İŞLETME SERMAYESİ
	50000ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
Kredi Faiz Ödemeleri
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
Kredi Anapara Ödemeleri
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I.
KREDİ ÖDEME TOPLAMI
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	J.
VERGİLER
	1000 ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	K. 
NAKİT ÇIKIŞLARI TOPLAMI  (G+H+I+J)
	42500ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	YIL SONU ELDEKI NAKİT (F-K)
	17000ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Karlılık Hesabı Tablosu

	
	Yıllar

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	SATIŞ GELİRLERİ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-İŞLETME GİDERLERİ
	11500 ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-AMORTİSMANLAR
	--------------
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-FİNANSMAN GİDERİ
	-------------
	
	
	
	 
	
	
	
	
	

	VERGİ ÖNCESI KAR
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-VERGİLER
	1000 ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	VERGİ SONRASI KAR
	
	
	
	
	 
	
	
	
	
	

	AMORTİSMANLAR
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-İŞLETME SERMAYESİ
	50000 ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-SABIT YATIRIM
	39000 ytl
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	NET NAKİT AKIMLAR
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOPLAM NET NAKİT AKIMLAR
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


9 . 
İŞ KURMA SÜRECİ AKTİVİTE PROGRAMI

9.1 "İş Kurma Süreci Detaylı Aktivite Planı" (Haftalık)

9.1.1 İşin kurulması için gerçekleştirilmesi gereken ve İş Planının ilgili bölümlerinde kapsamı planlanan tüm çalışmaları "İş Kurma Süreci Detaylı Aktivite Planı (Haftalık)" üzerinde programlayınız.

İş Kurma Süreci Detaylı Aktivite Planı (Haftalık)

	
	Haftalar

	Aktiviteler
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	İşyerinin Kiralanması
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	İşletmenin Ana Sözleşmesinin Hazırlanması
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Gerekli İzin ve Ruhsatların Alınması
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Yasal Kuruluş İşlemlerinin Yapılması
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Kredi Başvurularının Yapılması
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	İşyeri Donanımının Yapılması
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Makine Ekipmanların Satın Alınması
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Üretim Girdileri İçin Bağlantıların Yapılması
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	İşletmenin Teknik İşgücünün Sağlanması
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	İşletmenin İdari Örgütlenmesinin Hazırlanması
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Pazarlama Planına Bağlı Çalışmaların Başlatılması
	+
	+
	+
	
	
	
	
	
	
	
	

	Teknik Sistemin Deneme Üretimine Alınması
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Üretimin Başlatılması
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Hizmetlerin Başlatılması
	
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	


ÜRETİM İŞ AKIŞ ŞEMASI























		                  Kümesten Yumurtanın alınması


                                                          �


			   Yumurtaların depoya indirilmesi


        �


			Depodan pazarların ihtiyacı kadar yükleme yapma


        �


	          		  Tezgaha malların inmesi


         �


				Malın satış için ambalajlanması
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