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BOLUM 1: GENEL BiLGILER

1.1 Girisimci

1983 istanbul Bakirkdy dogumludur. On lisans egitimi Abant izzet Baysal Universitesi isletmecilik blimi , lisans
egitimi Anadolu Universitesi Isletme Fakiiltesidir.2003-2009 yillari arasinda finans ve muhasebeci olarak galismistir.

2009 dan itibaren fotograf yarigmalarina katilmaktadir. Yurt ici ve yurtdisi yarismalarda dereceleri bulunmaktadir.

Dergi ve televizyonda fotograf¢ilik deneyimleri olmustur. Tekstil ve internet Gzerinden satis yapan firmalar icin moda
ve Urln fotograflari cekmektedir.

Bekar olup , ailesiyle birlikte yasamaktadir.

1.2 isletmenin Faaliyet Konusu

Fotograf stiidyosu , stlidyo fotografciligi ve dis mekan digun fotografcihdi, kisisel gekimler, vesikalik, biometrik ,
360 derece sanal tur gekimleri , Grtin gekimleri , fotograf ve baski hizmetidir.

1.3 is Kurma Siireci

1.Hafta 2.Hafta 3.Hafta 4.Hafta 5.Hafta

Yer Tespiti X

Dekorasyon X X
Kurulus islemleri X
Faaliyete Baslangi¢ X
[=] 7 [m]
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BOLUM 2: GiRiSIMCIYE / ORTAKLARINA VE iSLETMEYE iLiSKiN BiLGILER

2.1 Girisimci ve Isletme Ortaklarimn Kisisel Bilgileri
(Bu tablo girisimci ve her bir ortak i¢in ayrt ayrt doldurulacaktir)

Ad1 Soyadi OLCAY KURTULDU
Adresi BAGLARBASI MAH.AKSU SOKAK.NO 17D .4
GAZIOSMANPASA / ISTANBUL
Telefonu 2126259047
Faks1 5364294359
E-Posta Adresi info@ol caykurtuldu.com
Dogum Tarihi 27.11.1983
En Son Mezun Oldugunuz [1 ilkogretim
Egitim Kurumu [] Ortadgretim
M Lisans
[ Yiksek Lisans
[] Diger:
Egitim Kurumunun Adi ANADOLU UNIVERSITESI
Bolimii ISLETME
Mezuniyet Tarihi 26.09.2009

Katildiginiz Kurs,Seminer v.b. Programlar
Yil Programin Adi ve Konusu Siresi Aldigimiz Belge

Bildigi Yabanci Diller ve Dereceleri (Temel,Orta,lyi)

Ingilizce Az
Is Deneyimi
Donemi Isyeri Adi Gorevi Calisma Siiresi
8/1/2003 - 7/2/2011 IBOCAN TEKSTIL ~ MUHASEBE-FINANS 7Yl 11 Ay
Diger Nitelikleri
(=] [x]
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2.2 Girisimci ve Isletme Ortaklarina Iliskin Bilgi Tablosu
Sira Girisimci/ T.C.Kimlik  Kuru Bagva Cin Ozurli  Sahip Oldugu Katildigi Girisimeilik ~ Girisimcilik
No Ortagin Adi Numarasi cu ru siye Statisi M esleki Egitimi / Damismanhk Egitimi /
Soyadi Orta Esnas ti nde Yeterlilik Program/iSGEM Danismanhk
khk mdak (K/ mi? Belgesi Adi Programi Belge
Pay1 [ E) Tarihi
Ortak
hk
Pay1
1 OLCAY 47923262948 100 100 Erk Hayir ISKUR 25.09.2012
KURTULDU ek UYGULAMALI
GIRISIMCILIK
EGITIMI
PROGRAMI

2.3 is Fikri ve Secme Nedeni

istegi. Yurti¢i ve yurtdiginda derece alan fotograflar. Ek(1)de Ek (2)' dir

EK2: PHOTOWORLD Dergisi Fotograf Yarigmasi 1.1igi

Fotograf studyosu ve fotograf¢ilik hizmetleri. Freelancer olarak basarili olunmasi1 ve kendi igini kurma

EK1 : Fotopya.com Sitesinde Marmara Uni.Dekan1 Fotograf Sanatcis1 Oktay COLAK tarafindan Ayin
Fotografi Se¢ilmistir ve 500px.com Sitesinde Editoriin segiminde yer almaktadir.

2.4 Isletmenin Hukuki Statiisii ve Secim Nedeni

Sahis Firmasi — Mesleki yapiya en uygun olmasi dolayistyla seg¢ilmistir. Gerekli izin
ve ruhsatlarin alinmasi igin ve teknik mali agidan masraflar1 daha uygun olmasindan dolayidir.

2.5 isletmenin Misyonu

mennuniyetlerini en {ist seviyeye ¢ikartmaktir.

Isletmemizin hizmetlerini kurumsal bir yap1 altinda , sanat ve teknolojiyi birlestirip miisterilerimizin

2.6 Isletmenin Vizyonu
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Fotografta etkin ve saygin bir kurum olmak . Fotografcilik alaninda aranan ve tercih edilen bir kurum
olmaktir.

2.7 Kisa Vadeli Hedefleri

Gerekli olan ekipman ve teknolojiyi blinyemizde barindirmak , hizmet kalitesi ve hiz agisindan en 2 kisiyi
istihdam etmektir. Isletmemize daimi miisteri portfolyosu olusturarak siirekliligi saglamak.

2.8 Ortave Uzun Vadeli Hedefleri

* [sletmeyi daha da giiclendirmek i¢cin AR-GE ¢alismalar1 yaparak yeni hizmetler gelistirmek
* Makine ve eleman kapasitesi arttirmak, Baski makinesini biinyemizde bulundurmak,

* 2. Bir sube agmak

* Marka bilinirligi ve degerini arttirmak

1. Yil yaklasik Briit 57.072 satis yapmak
2. Y1 % 10 lik biyume
3. Y1l % 20 lik biyume
4. Y1l % 10 lik buytme
5 Yil % 10 lik biyume
6. Yil % 20 lik biyume
7. Y1l % 10 lik blyume
8. Y1l % 151ik biyume
9.  Yil % 15lik biyume
10. Y1l % 15 lik buytme

FRM.03.02.02/03 KareKod No: 177
Rev. Tar: 02/08/2012 (=]



GIRISIMCILIK DESTEK PROGRAMI

44’{ YENI GiRiSiMCi DESTEGi
- OkS o GIRISIMCI iS PLANI

BOLUM 3: PAZAR BILGILERI VE PAZARLAMA PLANI

3.1 Pazarin Biiyiikliigii, Hedeflenen Pazar Pay1

Diigiin, s6z, nisan ¢ekimleriyle ilgili Tiirkiye Istatistik Kurumu verilerine dayanarak Tiirkiye’de evlenme
istatistikleri agagidaki gibidir ;

2006 2007 2008 2009 2010 2011
Turkiye 636.121 638.311 641973 591.742 582.715 592.775
[stanbul 96.629 100.535 107.963 100.406 104.055 105.860

Isletmemiz , Istanbul’un en buyuk niifusuna sahip olan Gaziosmanpasa ilgesinde Yildiztabya
mahallesinde yer alacaktir. Diikkkan G.O.Pasa ile Eyiip ilgesini baglayan alibeykdy caddesi iizerinde Eytip
,Sakarya ve Esentepe mahallerinin birlestigi noktadadir ve bu diger iki mahalle i¢inde hi¢ fotografci yoktur.

Bu semtlerin merkeze ulasim giizergahindaki ilk fotograf¢idir . Yildiztabya mah 40.212 , Sakarya mah
9024 , Esentepe ise 12.446 nufusa sahiptir.Bolgemizde yalnizca bir fotografci yer almaktadir.300 metre mesafe
icerisinde 4’ U bayan 2'si erkek 6 kuafér , 2 ilkdgretim okulu yer almaktadir. Hedeflenen pazar payi kisa vadede
%050 si dir . Orta vadede gerek miisteri memnuniyeti gerekse mesafe agisindan tercih sebebi olarak siirekliligi
saglamak, pazar1 % 50 biiyiitmek ve bu pazar payinin % 65 i hedeflenmektedir.

3.2 Pazar Profili

Bolgede ikamet eden tiim birey ve isletmeler potansiyel miisteri niteligi tasimaktadir. Kisisel , 6zel giin ve
kurumsal ¢ekimlerin haricinde genel bir ihtiyag olan vesikalik fotografin istenebilecegi yerler su sekilde
Ozetlenebilir ;

* Evlilik islemleri

* Okul Kayaitlari

* Nufus Kagidi Yenileme
* Pasaport , Vize

* Ehliyet

» Ikametgah

* Nufus Sureti

* Tapu

* Noter islemleri

» Is ,Staj Basvurulari

* Vize Bagvurulari

* Smav , Ogrenci kimligi vb
* Resmi Daireler

3.3 Rakip Analizi
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Bolgede bir adet fotograf stiidyosu yer almaktadir. Semtin ilk ve tek fotograf stiidyosudur fakat isletme
teknik , teknolojik ve hizmet anlaminda yeterli diizeyde degildir. Bolgedeki tercih sebebiyeti tek olmasidir.

D1s mekan diigiin ¢cekimleri ile ilgili olarak freelancer olarak tanimlanan fotograf¢ilar yer almaktadir.
Sezon igerisinde yaz aylarinda dig mekan ¢ekimlerinde rekabet ortam1 olusmaktadir. Fakat firmamizin misyon
ve vizyonundaki gibi kurumsal durusumuz ve kapali stiidyo imkanimizla tercih sebebi olacagimizi
diisiiniiyoruz.

3.4 Pazarlama/Satis Hedefleri

Pazarlama hedeflerimiz :

* Bolgedeki ¢evremizi kullanmanin yani sira , vitrinimizde gorsel anlamda farklilik katan goriintiileme
teknikleriyle dikkat cekmek , gosterilen sunum ve fotograflar ile tercih sebebi olmak. Web sitemiz ve sosyal
aglar araciligi tanitim yapmak.EK (3)

* Kuaforler ile diiglin ¢ekimleri igin ortak paketler hazirlamak.

* Okullar ile yillik ve diger ¢ekimlerinde anlagsmak.

* Diigiin salonlariyla anlagmalar yapmak.

* Vesikalik ¢ekimlerine 6zel fiyat ve kampanyalar yapmak.

* Fotograf baski hizmeti , ¢erceveler, albiimler, hediyelik esyalar , fotograf malzemelerini online olarak satigini
gergeklestirmek ( www.shop.yildizfotograf.com )

* Internet {izerinden katalog online satig yapan firmalarin fotograf ¢ekimlerini uygun fiyatlarla gerceklestirmek.

Satis Hedeflerimiz :
GuUnde ortalama 5 Adet Vesikalik ¢ekimi

Sezonda Ayda 6 Adet Diigiin ¢ekimi ( S6z,Nisan,Evlilik,Siinnet)
Sezon Disinda Ayda 2 Diigiin Cekimi (Studyo yada D1s Mekan)
Haftada ortalama 1 Kisisel Cekim ( Cocuk,Aile,,Hatira Fotografi)

10*15, 13*18 ve 15* 21 Ebatlarinda giinliik 20 baski sayis1
Haftalik 2 Adet Rotus ,Renklendirme, Tarama

Haftada 1 Video Kasetten CD yada DVD ye aktarma
Haftada 1 Cergeve Satisi

Haftada 1 Bos Albiim Satis1

Yillik Briit olarak 57.072 TL Ciro yapmak.

Not : Yukaridaki satis hedeflerimiz sadece ger¢eklesmesi en muhtemel perakende satis hedefledir. Kurumsal
cekim hedeflerimiz dahil edilmemistir.

3.5 Sektorel Gelismeler, Firsat ve Tehditlere Iliskin Degerlendirmeler

Gelisen teknoloji ile birlikte fotograf makine ve ekipman kaliteleri siirekli olarak gelismektedir . Teknik
ekipmanin yani1 sira yardimci program ve yazilimlar giincellenmektedir. Buna paralel olarak siirekli olarak
yenilige acik ,68renim konusunda esnek bir yapi ile gelismeleri takip ederek sektordeki firsatlar1 yakalamak
hedefindeyiz . Sektoriin yenilige son derece agik oldugu ,gelisen teknoloji ile fotografin herkes tarafindan
kolayca ¢ekilebilmesi dezavantaj olarak diisiiniilsede dijital ortamin yani sira baski ihtiyag¢larinin karsilanmast
bizim i¢in firsat teskil etmektedir.

Ornegin ; miisteriler cep telefonu ile gekilen goriintiileri hizli ve ¢ok uygun maliyetle baski hizmeti vermek.

Piyasada yer alan orta format ve profesyonel fotograf makinelerinin herkes tarafindan satin alinabilmesi
bizim i¢in bir tehdit unsuru olarak goriilebilmesine ragmen baski konusundaki ihtiya¢ da buna paralel olarak
artmaktadir.

3.6 Beklenmedik Durumlara iliskin Ongoriiler
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Pazara giiclii bir rakibin katilmas1 beklenmedik bir durum ortaya ¢ikarmaktadir. Bununla ilgili olarak
kalite anlayisimizdan 6diin vermemek kaydiyla kampanyalar diizenleyerek miisterilerimizin memnuniyetini
saglamak olacaktir.

Vesikalik Express Baskist i¢in fotograf stiidyolarina laboratuvar hizmeti veren anlagmal1 fotografcimizla bi
sorun oldugu takdirde stiidyomuzda acil vesikalik baskisi i¢in Canon termal fotograf baski makinesini
bulunmaktadir.

Anlagmali oldugumuz ,baskilar1 yaptirdigimiz fotograf baski laboratuvarindaki baski makinesini
isletmemizin biinyesine dahil ederek baski1 maliyetini azaltip disa bagimli kalmamay1 planlamaktay1z.
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3.7 Uriin/Hizmet Tanimi

Vesikalik fotograf ¢ekimi, kisisel fotograf ¢cekimi , fotograf filmi banyosu , dijital ortamdaki resimlerin
diizenlemesi ve tiim bunlarin baskis1 yapilacaktir.
Cekilen fotograflarin yardimei yazilimlarla dijital ortamda diizenlenmesi ve albiim haline getirilmesidir.

3.8 Uriin/Hizmet Fiyatinin Nasil Olusturuldugu

Uriin fiyatlarimiz {iriin ¢esidine gore fiyatlandirilmaktadir.

* Fotograf Baskist : Baski maliyeti temelli olusturulmaktadir.
* Cerceve ve Albiimler : Piyasa ortalamasi baz alinarak.
* Fotografcilik Hizmeti : Piyasa standartlarina gore belirlenmektedir.

Tir Maliyet Satig
BASKI

10x 15 0.20KR 0.40KR
13x18 0.35KR 0.75KR
15x 15 0.40KR Sadece Vesikalik
15x21 0.60KR 250 TL
18x24 125TL 750 TL
20x25 150TL 10.00 TL
20x30 150TL 10.00 TL
24x 30 200TL 10.00 TL
30x40 5.00TL 40.00 TL
30x9010.00 TL 50.00 TL
Film Banyo 1.50 TL 3.00TL
Kasetden Dvd ye 5.00 TL 10.00 TL
CEKIM

VESIKALIK CEKIM

Maliyet Satis
Vesikalik 6 Adet :040KR 10.00 TL
Vesikalik 12 Adet :0.80KR 15.00TL
Vesikalik 18 Adet :1,20KR 20.00 TL
Acele Vesikalik 8 Adt : 2,00 TL 12.00TL

KiSISEL CEKIM
1POZ 3AD 15X21 BASKI 1,8 TL 20.00 TL

3.9Yer Secimi
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Sosyal ¢cevremiz olan muhit olmasi ,

Fotografcilik sektdriine uygun bir pazar olarak 6ngdriilmesi ,
(Bolgede bir fotografer yer almaktadir.)

Kira bedellerinin cazip olmast ,

Su anki ikametimize yakin olmasi tercih sebebimizdir.

3.10 Miisteriye Ulasim Kanallari

Agizdan agiza yayilma,

Duyuru veilanlar,

Is ortaklig1 yaptigimiz yerlerdeki brosiirler (kuaforler)
Vitrinimiz de yer alan goruntileme sistemi

Cadde tizerinde yer alacak olan ayakli tabelamiz

Web sitemiz ( www.yildizfotograf.com )

Sosyal paylagim ve yerel medya kanallari

E-ticaret sitemiz ( shop.yildizfotograf.com)

3.11 Uriin/Hizmet Tamitim Plam

* Stiidyomuzda yer alan albiim standimiz ile miisterilerimizi albiim tercihlerini gérerek yapabilmesi imkani
mevcuttur.EK (4)
» Istenilen bask1 segenekleri ile ilgili her ebat1 birebir olarak gériip karar verebilecegi fotograf baski ebatlar
bankonun 6niinde yer alacaktir.
* Yakin ¢evremizde yer alan kuaforlere el ilani,brosiir ve 6rnek albiim birakilmasi(EK5)(EK6)(EK7)(EK8)
* Sosyal paylasim aglarinda yer alan potansiyel miisteri kitlemizin takip ettigi alanlara ¢ekimlerimizden
ornekler yer alacaktir.(EK9)

Studyomuzun Fotograflar1 Ek (10-11-12-13-14-15)
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4.1 NACE Kodu: (NACE Kodlar1t www.kosgeb.gov.tr' den temin edilerek yazilmalidir.)

74.20

4.2 Uretim/Hizmet Sunum Siirecinin Asamalar1

Miisterimizin talebi ,

Fiyat ve cesitliliklerle bilgilendirme,
Hizmete karar verilmes,

Hizmetin gergeklestirilmesi,
Teslimat

4.3 Is Akis Semasi

Diigiin,S6z,Nisan,Siinnet vb D1s Cekimlerde s Akis Semas1 gosteren tablo (EK16)
Ozet olarak ise;

Fotograf Cekimi > Bilgisayara Aktarma > Miisterinin Se¢imi > Diizenleme > Miisteri Okeyi > Bask1 >
Tedlimat

4.4 Uretim/Hizmet Sunum Teknikleri, Standartlar, Spesifikasyonlar

Vesikalik fotograflar kullanim alanina gére uygun durus ve fonda ¢ekilerek miisterinin begendigi fotograf
diizenlenip istenilen standart 6lcllere getirilerek teslim edilir.
Vesikalik fotograf standartlara gore 4,5 cm — 6 cm ebatinda basilmaktadir . 15X 15 Ebatina 6 Adet
yerlestirmesiyle suretiyle bastirili, Acele vesikalik olarak ise 10x15 olUgUlerinde 4 Adet fotograf olarak
basilmaktadir. Ornek EK(25 -26)
Pasaport ve vize fotograflar1 bagvuru yapilacak konsoloslugun kriterlerine gore hazirlanmaktadir.

4.5 Hukuki Gereksinimler

* IRAMETGAH

* NUFUS SURETI

* NOTER IMZA BEYANNAMESI

* NOTER NUFUS SURETI TASTIK

* VERGI DAIRESI KAYIT VE HESAP NO

* [SLETME DEFTERI TASTIK

* KASE YAPIMI

* YOKLAMA TUTANAGI ve VERGI LEVHASI
* FATURA VE IRSALIYE

* YAZAR KASA

* YAZAR KASA RUHSAT TASTIK ve LEVHASI
* CALISMA RUHSATI

* ESNAF SICIL TASTIK

* ESNAF SICIL GAZETESI

* [LGILI ODA KAYDI

* FAALIYET BELGESI

* BAGKUR VE SGK ISLEMLERI

detayl1 tablo olarak EK(25)
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BOLUM 5: YONETIM PLANI

5.1 Organizasyon Semasi

[k asamada tiim sorumluluk ve yetkiler isletme yoneticisine aittir .Tablo Ek (17)
Hizmet Sunumu - Idare - On Muhasebe detayl tablo olarak ektedir.

5.2 Gorev ve Sorumluluklar

Yonetici (Girisimei)
Gorev ve Sorumluluklar:

Firmanin belirtilen hedeflerine ulasabilmesi, yonetsel kararlarin alinmasi, alacak ve
O0demelerin yonetimi, biitcelendirme , pazarlama, miisteri iligskilerinden sorumludur.

Y etkiler:

Isetmenin yonetsel faaliyetleri, idari faaliyetlerini, pazarlama faaliyetleri ve miisteri
iligkilerinde yetkilidir.

Idari , Mali Isler & Satin Alma (Girisimci)

Gorev ve Sorumluluklar:

Isletmenin her tiirlii idari islerinden sorumludur. Uretim girdilerinin en ekonomik bigimde
arastirmasini yaparak isletmeye uygun olan girdilerin pazardan temini. Misteriler ve liretim,
pazarlama boliimleri arasit diyalogu yonlendirme. Gerekli personelin temini ve isletmeye
adaptasyonundan sorumludur.

Y etkiler:

Isletmenin her tiirlii ihtiyacin1 belirleme, bu dogrultuda harcama yapma.

Pazarlama ve Satis (Girisimci)

Gorev ve Sorumluluklar:

Pazarlama stratejilerini belirleme, uygulama, miisteri memnuniyetini saglamak amaciyla
periyodik ziyaretleri planlayarak gergeklestirme, pazar arastirmasi yapma, hedef pazarda

baglantilar olusturma.

Misteri talep ve beklentileri dogrultusunda teknik destek vermek, egitim ve toplantilar
dizenlemek.

Y etkiler:

Isletmenin tiim satis, pazarlama ve teknik destek faaliyetlerini belirleme.

FRM.03.02.02/03 KareKod No: 177
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5.3 Gorev Tanimlarina Gore Alinacak Personel Nitelikleri

Karsilama ve Sekreterlik :

Reklam, halkla iligkiler , pazarlama alaninda bilgi sahibi ve deneyimli , miisterilere kars1 giiler yiizlii ,
diksiyonu iyi , miisteri talep ihtiyaglarini dogru algilayip dogru birimlere yonlendirebilen, idare edebilen ,panik
Ortam1 yonetebilen,¢oziimler tiretebilen, tercihen 6n muhasebe bilgisi olan.

Studyo :
Studyo fotografciligi konusunda yeterli , bilgi , beceri ve deneyime sahip olmasi

Riitus ve Montaj :
Fotograf ve video riitus ve montaj programlarina , bilgisayarlar ve fotograf¢1 i¢in gereken teknik
ekipmanlar hakkinda bilgili.

Baski ve Teslimat :
Baski teknikleri , makinalar1 hakkinda bilgili , miisterilere kars1 giileryiizlii , diksiyonu diizgiin olmalidir.
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BOLUM 6: FINANSAL PLAN

6.1 Baslangic Maliyetleri ve Diger Baslangi¢ Giderleri

Not : Bu boliimde ilk tablo ile ayrilmis olan giderler isletme acilisi ile alinmis olup faturalidir . ikinci tabloda
ise daha onceden elimizde olan donanimlardir . Sermaye olarak isletmeye ge¢irilmis , degerleri yaslarina ve
yipranmalarina gore hesap edilmistir.

Tablolar EK (18) dediir.
Bilangomuz Ek (26)
MAKINE VE TECHIZATLAR : 13,125.39 TL

OFIS MALZEME , DEKARASYON VE HIZMETLER : 5,554.14 TL

RESMI KURULUS GIDERLERI . 1,419.71TL
TOPLAM : 20,099.24 TL
6.2 isletme Giderleri

Isletme giderlerimizi gdsteren tablo EK (19) da'dur.
Aylik sabit gider 1,414.42 , aylik degisken gider ise 2,030.33 T1 dir.detayli tablo ektedir.

6.3 Nakit Projeksiyonlar:

KOSGEB destekleri ve gerektigi noktada banka kredisi kullanmak. Kosgeb desteklerinden yararlanmamiz
durumunda asagidaki tablodaki durum olusacaktir.Tablo EK (20)

KOSGEB Isletme giderleri destegini gsteren tablo asagidadir. Tablo EK (21)

Gelir — Gider Hesab1 Tablosu . Tablo EK (22)

6.4 Uretim/Satis Hedefleri

Uretim ve satis hedeflerimizi gosteren tablo asagidadir. Tablo EK (23)
Aylik satis hedefimiz 4,756.00 Tl olup bunaistinaden tretim maliyeti 1,172.00 T1 dir.Detayli tablo ektedir.

6.5 Kara Gecis Noktasi
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Bagabas noktasi ,toplam gelirlerin toplam giderlere esit oldugu faaliyet diizeyi ( satis hacmi ) olarak tanimlanur.
Diger bir deyisle basabag noktas1 , kar ya da zararin sifir oldugu noktadir. Basabas noktasi hesaplamak icin
cesitli teknikler , yaklagimlar kullanilabilir burada kara ge¢is noktasinin hesaplanmasinda 2 farkli yaklagim ele
alinmustir;

1- Bagabas Noktasinin Miktar Olarak Hesaplanmasi

Bu varsayimda isletmenin tek ¢esit mal veya hizmet tirettigi kabul edilir ve tek kalem mal iirettigi takdirde
isletmenin sabit maliyetlerini karsilayacak iiretim adetleri basabas noktas1 verir.

Bizim igletmemizde bir ¢ok ¢esit hizmet mevcut oldugundan dolay1 basabas formiiliinden daha dogrusu
Bagsabas Noktas1 Miktar Olarak Hesaplanmasi ndan belirleyici bir sonug elde edilemez.

Basabas noktas1 ( miktar ) = Toplam Yillik Sabit Giderler / (Birim Katki Orani )

Birim Katki Oran1 = ( Birim Satis Fiyat1 — Birim Degisken Giderler )

Bu nedenle literatiirde bilinen 2.yontem ile basa bas hesaplamasi yapacagiz.

2- Bagsabag Noktasinin Satis Degeri Olarak Hesaplanmast

Bagabas noktasinin birim olarak hesaplanabilecegi gibi satis degeri cinsinden hesaplanabilir.

Eletmenin ilk y1l ki toplam sabit isletme giderleri : 16.973 TL
Isletmenin ilk yil ki toplam degisken giderleri : 24364 TL
Isletmenin ilk y1l ki toplam satiglar1 : 57.072TL

Bagsabas Noktas1 Satig Tutar1 = Toplam Sabit Giderler / ( Toplam Satis Tutar1 - Toplam Degisken Gid. /
Toplam Sat.)

Basabag Noktas1 Satis Tutar ; 29.616 TL

Bu hesaplamalara gore isletmenin sabit maliyetlerini sifirlamasi i¢in yapmasi gereken satis tutar1 29.616 TL
olup isletme pazarda ki rekabet kosullar1 ve piyasa sartlarin1 gz 6niinde bulundurarak ilk y1l i¢in satig
miktarlarini belirlerken ihtiyatli davranmistir. Ancak tahmin edilen en az satis miktarlarinin gergceklesmesi
durumunda dahi basa bas noktasindaki satis tutar1 hedeflenen satis tutarinin altindadir. Bu da isletmenin
satiglarinin igletmenin siirekliliginin saglanabilecegi gostermektedir.

6.6 Ozkaynak ve/veya Diger Kaynaklardan Saglanacak Finansman

Isletmenin Finansal Kaynaklar1 Ozsermayesi ve KOSGEB desteklerinden olusmaktadir.
Baslangi¢ Finansman ihtiyaci ve finansman kaynaklar1 gésteren Tablo EK (24)
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KOSGEB
BOLUM 7: KOSGEB’DEN TALEP EDILEN DESTEKLER
ISLETME KURULUS DESTEGI:
GIDER TURU BEDELI (TL.-KDV HARIC)
NOTER IMZA BEYANNAMESI 46.26
NOTER NUFUS SURETI TASTIK 23.93
NOTER DEFTER TASTIiK 39.95
BELEDIYE CALISMA RUHSAT HARCLARI 487
ESNAF VE SANATKARLAR SICIL TASTIK 435.3
FAALIYET BELGESI 15
SICIL GAZETESI 24
YAZAR KASA 311.11
TOPLAM 1382.55
KURULUS DONEMI MAKINE, TECHIZAT, YAZILIM VE OFiS DONANIM DESTEGI:
GIDER TURU MAKINE- MIKTARI | TAHMINI BEDEL
TECHIZATIN YASI (TL.-KDV HARIC)
STUDYO FLASH 1 3 1155
FLASH SOFT BOX 1 2 200
FLASH TETIKLEYICI 1 1 62
FLASH BOOM STAND AYAK 1 1 230
FLASH LIGHT STAND AYAK 1 2 80
FON PERDESI 1 1 170
FON PERDESI ASKISI 1 1 70
BALIKGOZU SAMYANG LENS 8MM 1 1 470
FOTOGRAF MAKINESI 1100D+18-55 LENS KIT 1 1 940
HP DiZzUSTU BILGISAYAR 1 1 1250
EPSON FOTOGRAF YAZICISI 1 1 220
FLASH SEMSIYESI 1 2 60
CANON TERMAL FOTOGRAF YAZICISI 0 1 135.59
FOTOGRAF MAKINESI 0 1 7000
TERMAL YAZICI 0 1 2902.4
LENS - OBJEKTIF 0 1 950
LENS - OBJEKTIF 0 1 1950
BILGISAYAR 0 1 5272
TOPLAM 23116.99
[=1:3[]
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GIDER TURU TAHMINI TUTAR (TL.-KDV HARIC)
KiRA GIDERI 12000
ELEKTRIK 1680
TELEFON 960
INTERNET 1176
TOPLAM 15816
SABIT YATIRIM DESTEGI(Geri Odemeli Destek) :
GIDER TURU MAKINE- MIKTARI | TAHMINi BEDEL
TECHIZATIN YASI (TL.-KDV HARIC)
TOPLAM
OF:]0)
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